
Вопросы к экзамену 

1. Понятие коммерческой деятельности. 
2. Субъекты и объекты коммерческой деятельности.  
3. Основные задачи коммерческих служб предприятий. 
4. Товар как объект коммерческой деятельности. 
5. Понятие юридического лица. 
6. Основное отличие коммерческих организаций от некоммерческих. 
7. Основные организационно-правовые формы коммерческих организаций. 
8. Отличие обществ с ограниченной ответственностью от акционерных обществ. 
9. Некоммерческие организации. 
10. Учредительные документы для осуществления деятельности юридических лиц. 
11. Условий коммерческой деятельности для физических лиц. 
12. Цели государственного регулирования торговли. 
13. Основные методы государственного регулирования коммерческой деятельности. 
14. Порядок проведения мероприятий по контролю, осуществляемых государственными 

органами и органами местного самоуправления. 
15. Учет мероприятий по контролю торговыми организациями и индивидуальными 

предпринимателями. 
16. Основные обязанности должностных лиц, осуществляющих государственный 

контроль. 
17. Права юридических лиц и индивидуальных предпринимателей при проведении 

мероприятий по контролю. 
18. Требования потребителя в случае продажи ему товара ненадлежащего качества. Сроки 

предъявления и сроки удовлетворения. 
19. Цели, задачи и структура коммерческой службы организации. 
20. Функции подразделений коммерческой службы. 
21. Понятие этики. Особенности профессиональной этики. 
22. Этические принципы деятельности коммерсантов. 
23. Понятия информации и информационных ресурсов. 
24. Документированная информация. Понятие и требования к ней. 
25. Понятие конфиденциальной информации. Примеры. 
26. Принципы правового регулирования отношений в сфере информации, 

информационных технологий и защиты информации. 
27. Права и обязанности обладателя информации. 
28. Классификация сведений, составляющих государственную тайну. 
29. Понятия сделки и договора. Их виды. 
30. Формы заключения договора. 
31. Существенные условия для заключения договора. 
32. Порядок заключения договора. 
33. Порядок изменения и расторжения договора. 
36. Сущность и цели коммерческой деятельности. 
37. Объекты и субъекты коммерческой деятельности. 
38. Виды коммерческой деятельности, инфраструктура. 
39. Коммерческие формы и методы сотрудничества в сфере производства. 
40. Условия осуществления коммерческой деятельности. 
41. Процессы коммерческой деятельности. 
42. Формы сотрудничества в сфере сделок и товарообмена. 
43. Методы сотрудничества в сфере сделок и товарообмена. 
44. Заключение договоров купли-продажи. 
45. Некоторые протокольные рекомендации. 
46. Структура и содержание контрактов. 
47. Коммерческие взаиморасчеты. 



48. Закупка и поставка товаров. 
49. Необходимость и сущность управления запасами на коммерческом предприятии. 
50. Понятие товарного потока. 
51. Формирование ассортимента торгового предприятия. 
52. Методы управления запасами и товарными потоками. 
53. Сфера услуг: ее роль в развитии торговли и производства. 
54. Понятие и классификация услуг. 
55. Свойства услуг. 
56. Коммерция услуг. 
57. Коммерческая информация: сущность, ценность, виды. 
58. Содержание государственного регулирования коммерческой деятельности. 
59. Необходимость государственного регулирования коммерческой деятельности и его 

виды. 
60. Таможенное регулирование. 
61. Валютный контроль. 
62. Финансирование. 
63. Кредитование. 
64. Аренда и лизинг. 
65. Франчайзинг. 
66. Оценка финансового состояния и управление финансовыми потоками.  
67. Коммерческий риск. 
68. Коммерческая тайна.  
 


